o

OSA.IA

INTELIGENCIA ARTIFICIAL
A SERVICO DO SEU NEGOCIO!

\




Prospecte e atenda
de forma
automatizada,
com inteligéncia e
gerando mais
negocios em
menos tempo.




Cold call e prospeccao

manual

e
Problemas

« Profissionais desmotivados e custando
caro para prospectar / alto turnover

« Muito esforc¢o e pouco resultado efetivo
em leads gerados / trabalho ndo escala

 Dificuldade de gestao e entendimento do
processo comercial

i

Solucao

Profissionais de vendas alocados em
atividades de alto valor, rendendo e
ganhando mais

Menos tempo em cold calls e planilhas,
mais tempo definindo estratégia
outbound

Possibilidade de escalar o volume de
leads gerados com a automacao de cold
mails




Relacionamento/Networking

Problemas Solucao
« Nao consegue estabelecer » Geracado de Leads outbound/ a base da
metas/resultados previsiveis receita previsivel
« Sem canais de Leads/sem estratégias de » Geracdo de leads e estratégia em cima
Marketing do perfil do cliente ideal
* Picos e Vales de receita/negdcio nao  Estruturacdo do processo de vendas e

cresce especializacdo do time




Marketing Digital Tradicional

e
Problemas

 Perfis de Clientes que ndo consomem
conteudos e canais digitais

e Curva lenta de resultados de inbound e
saturacdo do canal

« Alto custo e baixo retorno dos
investimentos de midia paga

s
Solucao

Leads outbound (via cold mail)
apresentam menor custo e maior
efetividade

« Geracdo de leads outbound justifica o

investimento feito em outras plataformas

« QOutbound endereca Perfis de Clientes

mais tradicionais e de empresas maiores
(peixes grandes)




Nossa Solucao

«gn  Areceita pode ser previsivel
Eén@ desde que a geracdo de
oportunidades também seja.

@ Entregamos servico e nao

apenas mais uma plataforma de
O~ prospeccao!

D3 Skin in the Game, a mesma

(5 técnica que utilizamos aqui € a
que queremos implementar.




reunioes
hoje?!

4 - As respostas humanas
sdao entregues diretamente

1- Nés entregamos um questionario qualitativo e detalhado, onde vocé nos dira qual o
6erfi| do seu decisor (cargo, segmento, tamanho de empresa, geografia...), dores e
possiveis perdas que o prospect pode ter. De posse disso, nossa equipe de copy cria 0s

2 -Criamos um algoritmo que

encontra e valida os e-mails dos
decisores através de informacgoes

publicas.

3 - O outro algoritmo faz a
cadéncia de disparo de e-mails,
ndo se trata de spam, nem e-
mail mkt, sao e-mails textuais
e altamente personalizados.

Nna sua caixa de e-mail do

)

projeto para suas evolugoes
comerciais.




E-mails de alta Alto % de Taxa de resposta Predominancia de

confiabilidade e-mails sao lidos média de 10%  Evolucdes comerciais
Muito menos tempo Mesmo os que nao sao Evitando a perda de Recebemos respostas de todos os
gasto na gestdo de respondidos ja entregam tempo na obtencdo de tipos porém usualmente quem
emails e segmentacio sua mensagem ao follow ups e otimizando responde é por que tem algum
decisor vendas. grau de interesse, existindo

portanto uma predominancia de
possibilidades comerciais no perfil
correto.




O que vocé vé no dia-a-dia

e CRM simples e sem trabalho operacional
integrado na caixa de e-mail permite

Prospecgdo Buzzbot 265 Contar = c = @ Privado

acompanhar a evolucao dessas respostas f
em seu funil de vendas. T o3
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Mais tempo
dedicado a gerar
negocios,

menos tempo em atividades
manuais




Funil
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@E

ENCONTRAR seu
publico CUIDAMOS E
AUTOMATIZAMOS a geracao

de receita e prospecc¢ao
OBTER os
contatos

W SUA EMPRESA FOCA nas
atividades de VALOR AGREGADO
PROPOSTA
clientes
\

para alcancar seus objetivos
—@




Fluxo

Formalizacao
comercial

Implementacao

Explicacao
Do projeto
Questionario
De Kick off
2
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Nossa proposta de valor

* CRM simples e sem trabalho operacional dentro da sua caixa de
e-mail. P L P

%
M
i

» Busca otimizada de contatos estratégicos, criacao dos textos e a
alimentacdo disso numa engrenagem geradora de respostas
humanas

i

* Suporte diario e constante na sua caixa de e-mails, mesmo S e —————
sabendo que nunca venderemos sua empresa melhor que vocé, = ’
nossos analista entram diariamente na caixa S B

* Reunido mensal de resultados com revisdes periddicas da i —
estratégia, aberturas, respostas e segmentacdo

« Treinamentos de vendas personalizados para sua equipe

* Foco em Resultado, sem contrato minimo, sempre envolvidos
com os resultados dos clientes

e




SOLUTIONS j ‘ § § é § é § é é é

t feeaaaaa.

N

vVamos em
Frente?

Tel. +55 11 5461-1374 / 95030-7476

Email: contato@osait.com.br

Rua Flarida, 1703 - CJ. 62 - Cidade Mongies - Sao Paulo - SP.




